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De conformidad con lo dispuesto en el numeral 3.6.2 del Manual de Contratación, la Subgerencia Administrativa y Financiera procede a efectuar el análisis necesario para conocer el sector relacionado con el objeto del contrato desde la perspectiva legal, comercial y técnica:

OBJETO DEL CONTRATO: 

El objeto del contrato para el análisis del sector a realizar es:

____________________________________________________________________________________________________________________________________________
1. CLASIFICACIÓN UNSPSC
De acuerdo con los códigos del clasificador de bienes y servicios UNSPSC proporcionados por Colombia compra eficiente, el servicio o producto requerido, se puede ubicar en:

	ÍTEM
	PRODUCTO
	CLASIFICADOR DE BIENES Y SERVICIOS UNSPSC
	UNIDAD DE MEDIDA
	DESCRIPCIÓN
	DESCRICPCIÓN CLASIFICADOR UNSPSC

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	


2. ANALISIS DEL MERCADO
2.1 Aspectos Generales

La dependencia debe investigar el desarrollo del mercado del bien, obra o servicio que se pretende adquirir, los cuales deberán guardar congruencia con los principios de la contratación tales como eficacia, eficiencia, economía, promoción de la competencia y manejo del riesgo. 

2.1.1 La importancia del sector en el contexto local, departamental y nacional

La dependencia debe identificar mediante varias fuentes de información, primarias o secundarias los aspectos generales del mercado del bien, obra o servicio que sean relevantes en el proceso de adquisiciones los cuales pueden tener un alcance local, regional, y nacional, dependiendo del mismo.

2.1.2 Datos históricos del desempeño del sector 

Se debe plantear la información acerca del desempeño del sector, teniendo en cuenta el desarrollo del mercado a través del tiempo. El enfoque de la investigación debe ser de carácter descriptivo sobre aquella información que ha generado cambios en comportamiento del sector en los últimos tres (3) años para el proceso de contractual evaluado.

2.1.3 Participación del sector en el PIB 

Se debe realizar un breve análisis acerca de la participación que tiene el sector en el indicador macroeconómico, Producto Interno Bruto (PIB). Explicando su representatividad porcentual dentro de este indicador; así mismo, determinar si el bien o servicio presenta un comportamiento variable o constante en la economía nacional. 

2.1.4 Empleo que genera

En el desarrollo del documento es importante conocer el mercado del bien, obra o servicio, por tanto, se debe realizar un breve análisis acerca del empleo que genera el sector, por ramas de actividad económica, evaluar si está generando una mayor ocupación de mano de obra en el país. 

2.1.5 Aspecto internacional-acuerdos comerciales 

Tener en cuenta los acuerdos internacionales establecidos por ley y determinar si afectan en algo el proceso de adquisición que se adelanta en la entidad, si se encuentra o no cobijada por algún Acuerdo Internacional o Tratado de Libre Comercio (TLC) vigente, esta información se puede consultar en la página del Ministerio de Comercio, Industria y Turismo y en los capítulos de contratación pública de los acuerdos comerciales negociados por Colombia para entidades contratantes, del Departamento Nacional de Planeación.
2.1.6 Aspecto económico

Incluir análisis de datos de: (i) productos incluidos dentro del sector; (ii) agentes que componen el sector; (iii) gremios y asociaciones que participan en el sector; (iv) cifras totales de ventas; (v) perspectivas de crecimiento, inversión y ventas; (v) variables económicas que afectan el sector como inflación, variación del SMMLV y la tasa de cambio; (vi) cadena de producción y distribución; (vii) materias primas necesarias para la producción y la variación de sus precios; y (viii) dinámica de importaciones, exportaciones y contrabando, en caso de que aplique
2.1.7 Aspecto técnico

Analizar las condiciones técnicas y tecnológicas del objeto del Proceso de Contratación, incluyendo el estado de la innovación y desarrollo técnico que permite crear nuevos productos y oportunidades de mercado y las nuevas tendencias como: (i) cambios tecnológicos, (ii) amplitud de la oferta de características de los productos; (iii) especificaciones de calidad; (iv) condiciones especiales para la entrega (cadenas de frío, sistemas de vigilancia, etc.) y (v) tiempos de entrega.
2.1.8 Aspecto legal
Se debe identificar la regulación aplicable al objeto del proceso de contratación, tanto la que influye en el mercado del bien, obra o servicio, como la que regula la actividad de los proveedores y compradores de manera particular, incluyendo regulaciones de mercado, de precios, ambientales, tributarias y de cualquier otro tipo, así como las modificaciones recientes a tales regulaciones y el impacto en su aplicación. También debe estudiar si en el sector hay Normas Técnicas Colombianas, acuerdos o normas internacionales aplicables y autoridades regulatorias o de vigilancia:
Adicionalmente, se debe identificar la regulación aplicable al objeto del Proceso de Contratación, tanto la que influye en el mercado del bien, obra o servicio, como la que regula la actividad de los proveedores y compradores de manera particular, incluyendo regulaciones de mercado, de precios, ambientales, tributarias y de cualquier otro tipo, así como las modificaciones recientes a tales regulaciones y el impacto en su aplicación. También debe estudiar si en el sector hay Normas Técnicas Colombianas, acuerdos o normas internacionales aplicables y autoridades regulatorias o de vigilancia.
2.1.9 Otros 

En este numeral se debe establecer otros contextos como ambiental, social, político u otro si es conveniente y relevante para conocer el sector
3.   ANALISIS DE LA OFERTA

a)  ¿Quién vende? 

Se deben identificar los proveedores en el mercado del bien, obra o servicio, así como sus principales características como tamaño empresarial, ubicación, esquemas de producción y comportamiento financiero. Para lo cual puede verificar las bases de datos e información del Sistema de Información y Reporte Empresarial – SIREM-, las bases de datos de las Cámaras de Comercio y de los gremios, de Secop, y de cualquier otro sistema de información empresarial o sectorial disponible en el mercado. 
b)  ¿Cuál es la dinámica de producción, distribución y entrega de los bienes y    servicios? 
Se debe determinar los partícipes en la producción, comercialización y distribución de los bienes puede mejorar la eficiencia y la economía de las adquisiciones, disminuyendo en algunos casos el número de intermediarios.
La información necesaria para realizar este análisis puede encontrarse en distintas fuentes, tales como el Sistema de Información y Reporte Empresarial – SIREM-, las bases de datos de las Cámaras de Comercio y de los gremios, de Secop, y de cualquier otro sistema de información empresarial o sectorial disponible en el mercado. 
Colombia Compra Eficiente sugiere analizar la logística asociada al objeto del contrato. Es decir, la coordinación y planeación de diferentes actividades para que un bien, obra o servicio llegue a un usuario final en el tiempo y de forma adecuada. Esto incluye las actividades de las áreas de compras, producción, transporte, almacenamiento, distribución y disposición final. Algunos conceptos importantes de la logística que pueden ser incluidos en el estudio del sector son los relacionados con la producción, distribución e inventario.
4.  ANÁLISIS DE LA DEMANDA

a) ¿Cómo ha adquirido la Entidad Estatal en el pasado este bien, obra o servicio?
Se debe analizar el comportamiento de sus adquisiciones anteriores del bien, obra o servicio, teniendo en cuenta, por lo menos en los últimos tres (3) años:

	ITEM
	OBJETO
	VALOR
	VIGENCIA
	MODALIDAD DE CONTRATACIÓN
	TIEMPO DE EJECUCION 
	FORMA DE PAGO

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


b) ¿Cómo adquieren las Entidades Estatales este bien, obra o servicio?
En el estudio de demanda Colombia Compra Eficiente sugiere identificar y analizar los Procesos de Contratación de Entidades Estatales que han adquirido en el pasado el bien, obra o servicio para extraer las mejores prácticas e información pertinente para el Proceso de Contratación. Para el efecto, el Sistema Electrónico de Contratación Pública –SECOP– ofrece la posibilidad de consultar Procesos de Contratación de otras Entidades Estatales en los cuales la Entidad Estatal puede observar entre otros aspectos, las especificaciones técnicas, requisitos habilitantes, método de evaluación de ofertas y las modalidades de contratación utilizadas.
La información histórica de la demanda es importante para definir ciertos puntos respecto al conocimiento particular de la necesidad a contratar, proveedor y precio de adquisición. Para el efecto la Entidad Estatal debe: 

(a) tener claro las cantidades que requiere comprar, en caso de ser un monto, o saber si las aproximaciones históricas muestran que ha tenido que hacer adiciones para suplir la demanda o si por el contrario la demanda ha sido sobrestimada; y 

(b) saber cómo ha escogido a los proveedores en caso que el bien, obra o servicio haya sido contratado anteriormente. Se debe indagar sobre el desempeño de estos proveedores y preguntarse si existen varios proveedores que puedan satisfacer la necesidad y atender la demanda en el lugar donde es requerida. Por último, la Empresa debe conocer si el precio que ha pagado por el bien, obra o servicio en diferentes momentos ha sido constante teniendo en cuenta la inflación, variación de la tasa de cambio o los precios de las materias primas. El análisis de esta información histórica proporciona a la Empresa herramientas para tomar mejores decisiones de compra.
En este numeral se debe relacionar el listado de adquisiciones semejantes al proceso de selección que se pretende adelantar celebrados por otras entidades, tomando como base la información de por lo menos los tres (3) años inmediatamente anteriores, en el cual deberán referenciarse por lo menos tres (3) consultas: 

	ÍTEM
	ENTIDAD
	VIGENCIA 
	OBJETO
	VALOR
	MODALIDAD DE CONTRATACIÓN
	FORMA DE PAGO

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	


5. ANÁLISIS DE LA CAPACIDAD FINANCIERA
VARIABLES

Las variables o indicadores que se tendrán en cuenta para el proceso cuyo objeto es: OBJETO DEL CONTRATO son:
I. En el ámbito de capacidad financiera 

· Índice de Liquidez: Determina la capacidad que tiene un proponente para cumplir con sus obligaciones de corto plazo. 
· Índice de Endeudamiento: Determina el grado de endeudamiento en la estructura de financiación (pasivos y patrimonio) del proponente.
II. En el ámbito de la Capacidad Organizacional

· Rentabilidad sobre Patrimonio: Determina la rentabilidad del patrimonio del proponente, es decir, la capacidad   de generación de utilidad operacional por cada peso invertido del patrimonio.
· Rentabilidad sobre Activos: Determina la rentabilidad de los activos del proponente, es decir, la capacidad organizacional del proponente. 
La E.S.E. Departamental Solución Salud para analizar la capacidad financiera y la capacidad de organización, analizó la tendencia de empresas cuya actividad principal se refiere al objeto del presente proceso contractual, tomó como muestra los índices financieros indicados en los Registros Únicos de Proponentes de las siguientes empresas: 

	ITEM
	 NOMBRE EMPRESA
	DIRECCION 
	TELEFONO DE CONTACTO 

	
	
	
	

	
	
	
	

	
	
	
	


Arrojando los índices que se indican a continuación y que se obtuvieron usando la medida estadística (nombre de la medida estadística), la cual nos permite obtener una mayor pluralidad de oferentes y se deduce una adecuada confiabilidad de respaldo económico para el cumplimiento del objeto contractual.

INDICE DE LIQUIDEZ 

Con el cálculo del índice de liquidez se busca identificar la facilidad o dificultad que tiene una empresa para pagar sus pasivos corrientes con el producto de convertir a efectivo sus activos, también corrientes, este índice tiene su aceptabilidad en que se puedan predecir los flujos de efectivo. Se evaluará de la siguiente manera:

IL= AC / PC

IL= Índice de liquidez 

AC= Activo corriente

PC= Pasivo corriente 

Para efecto del presente proceso contractual se recomienda solicitar un índice de liquidez mayor o igual a XXX
ÍNDICE DE ENDEUDAMIENTO

Este índice mide la capacidad de pago que posee una empresa para hacer frente a sus obligaciones a largo plazo y se utiliza para diagnosticarla estructura, cantidad y calidad de la deuda que tiene la empresa, así como comprobar hasta qué punto se obtiene el beneficio suficiente para soportar el costo financiero de la deuda. Se calcula de la siguiente manera: 
IE=   Pasivo total

        --------------------

        Activo Total 

Para efecto del presente proceso contractual se recomienda solicitar un índice de endeudamiento menor o igual a XXX
INDICE DE RIESGO 

Respecto a este índice incluido en el Manual de Contratación en el CAPITULO SEGUNDO, Acápite 3.7 Numeral 6, literal c)., se deja expresa constancia que el mismo conforme a normatividad vigente, Decreto 1082 de 2015  Art. 2.2.1.1.1.5.3, ya no hace parte de los índices verificables y certificados por las Cámaras de Comercio a través del RUP,  lo que impide su confirmación de manera directa, en consecuencia no será tenido en cuenta dentro de los índices financieros a evaluar a efecto de habilitación del oferente. 

ANALISIS DE LOS INDICADORES DE CAPACIDAD DE ORGANIZACIÓN 

Los siguientes indicadores miden el rendimiento de las inversiones y la eficiencia en el uso de activos del interesado:

RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO

Este Indicador expresa el porcentaje que representa la utilidad neta del valor del financiamiento de capital o cuantos pesos de utilidad neta genera la empresa por cada peso de financiamiento, está razón mide el rendimiento sobre la inversión, por lo tanto, muestra que tan eficientemente usa su Patrimonio para generar ganancias. Se calcula de la siguiente manera:

RP=   Utilidad Operacional 

            ----------------------

              Patrimonio 

El índice de rentabilidad del patrimonio que se recomienda es mayor o igual XXX
RENTABILIDAD DEL ACTIVO

Este Indicador mide la eficiencia en el uso de los Activos de una empresa para establecer la efectividad total de la administración y producir utilidades sobre los Activos Totales disponibles. Se calcula de la siguiente manera:

RA=    Utilidad Operacional 

         ------------------------------

                Activo Total 

El índice de rentabilidad del activo que se sugiere adoptar debe ser mayor o igual a XXXX

Atendiendo lo establecido en el Acuerdo 003 de 2014 por medio del cual se adopta el Estatuto de Contratación para la Empresa Social del Estado del Departamento del Meta E.S.E SOLUCION SALUD, se llevó a cabo análisis del sector, el cual está basado en el estudio financiero y organizacional de las empresas que comercializan los productos o servicios que se van a contratar, entre ellas, (EMPRESAS UTILIZADAS PARA REALIZAR EL ANALISIS), conforme a documentos y cuadro anexo.




__________________________________

NOMBRE Y APELLIDOS

Subgerente Administrativa y Financiera 

Anexo: Cuadro suscrito por contabilidad y RUP de las empresas 
	Aprobó
	Cargo:
	Nombre Completo
	FIRMA

	Revisó
	Cargo:
	Nombre Completo
	FIRMA


Observación:
Los numerales del presente formato no se pueden modificar o eliminar. El contenido de los numerales se deben ajustar al proceso contractual correspondiente.
Consulta de apoyo: https://www.colombiacompra.gov.co/sites/default/files/manuales/cce_guia_estudio_sector_web.pdf
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